Ambachtelijk werk op nieuwe Sikafloor®

In het Friese Makkum staat de oudste onderneming van Nederland:
de Koninklijke Tichelaar. Vanaf 1594, ruim vier esuwen geleden,
werden op deze plaats onafgebroken bakstenen, later tegels en
aardewerk gemaakt. En nog steeds wordt Makkumer aardewerk
volledig met de hand gemaakt en beschilderd. Hoe dat in zijn werk
gaat, is te zien in de fabriek. Tijdens een rondleiding is het produc-
tieproces te volgen; vanaf het moment dat de klel binnenkomt
totdat het als Makkumer aardewerk de fabriek verlaat. Sika nam
een Kijkje in de showroom. Niet alleen om de selectie van het assor-
timent aan klassiek aardewerk, oudhollandse tegels en hedendaags
keramiek te bekijken, maar ook om advies uit te brengen.

Vertrouwen

Productiedirecteur Bert Thunnissen kwam met Sika in contact
omdat de binnenhuisarchitect een Sika-vioer adviseerde. “Onze
winkel bestond uit twee stukken vloer, tijdens de verbouwing
wilden wij hier één geheel van maken. We zijn bij Sika begonnen,
hebben rondgekeken, en eindigden weer bij Sika. Sika besteedde
aandacht aan onze situatie, en draagde zorg voor de applicateur,
Frans Nooren B.V. Dat geeft vertrouwen”, aldus de heer Thunissen.

Frans Nooren
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Elastisch en esthetisch

In Makkum is na een grondig voortraject besloten de oude, dichi
gezette grintvioer eerst te behandelen met Sikafloor® 156 prime
een 2-componenten oplosmiddelvrije epoxyhars voor zowe
binnen- als buitengebruik. Vervolgens is het Sikafloor® comfol
systeem gebruikt, een nieuw systeem dat bestaat uit een gietvioe
en een coating. De eerste, Sika® Pulastic GM 1000, is een laag
visceuze, oplosmiddelvrije, 2-componenten vloerafwerking o
basis van polyurethaan. Over deze gietvioer is Sika®-Pulasti
coating DF/E-W gebruiki, een watergedragen, 2-componente
gekleurde coating op basis van polyurethaan. Ron van Dalsen |
tevreden: “Het systeem was voor ons nieuw. Tijdens de werkzaam
heden is gebleken dat de producten makkelijk en goed te verwer

Een goed advies

“Een goed advies is een inventarisatie van alle wensen en eisen
van de klant”, aldus Ron van Dalsen, bedrijfsleider bij Frans Nooren
B.V. Ron legt uit: “Sika levert de producten, wij leveren de diensten.
Dat houdt niet alleen een goede kennis van de producten in, we
moeten ook alles weten over de verwerking ervan. Bij Frans
Nooren willen we bovendien de objectsituatie kennen, vaoral bij
renovatiewerkzaamheden waarbij je op een bestaande ondergrond
een nieuwe vioerafwerking levert. Je bezoekt de klant en legt
samen alle wensen en (prestatie-)eisen vast, waarna je een
passend advies en offerte uitbrengt.”

ken zijn.” Het product Sika®-Pulastic Deco/E-W, een watergedrage!
2-componenten transparante verzegeling op polyurethaanbasis
zorgde voor een perfecte matte afwerking.

Enthousiast

Een bijzonder project? Ron vindt van wel. “ledereen is enthousiasi
De samenwerking tussen de Koninklijke Tichelaar, Sika en Fran:
Nooren was goed en het eindresultaat is prima. Met dit nieuw
Sika systeem lever je een decoratieve, comfortabele en gebruiks
vriendelijke vioerafwerking. Als je erover heen loopt, voelt het al:
vioerbedekking!”




